
Dylan BS
22 rue XXXXXXX
69      LYON
Téléphone : 06.XX.XX.XX.XX
E-mail :dylanXXXXXXX@Xmail.fr

Né le 7 septembre 1987
Bilingue en anglais avec deux 
parents d’origine anglaise. 
Allemand lu et écrit.
Permis B

Formation en cours     :   Master 1  STAPS Spécialité: Management des Organisations sportives.
2008 : License STAPS.
2007 : BNSSA (Brevet national de sécurité et de sauvetage aquatique).
2007 : PSE-1 (Secourisme).
2006 : BAFA.
2005 : Baccalauréat Scientifique.

2007 : Permis Côtier.
1999-2006 : Pratique de l’escalade.

2005-2006 : Ouvreur de voies d’escalade 
pour la FFME et des salles privées.
2003-2004 : Demi finaliste au championnat de 
France espoir d’escalade.

Maitrise du pack Office, Internet, mails, Notion de 
création de site HTML.

1997-2002 : Pratique de la voile.
1993-1998 : Pratique du Judo.
Pratique loisirs de cerf volant de traction, 
de snowboard, de surf, et de roller.

Poste visé :

Mes Expériences Professionnelles
Dans le cadre de l’activité de mon   auto-entreprise     :     

03 /2009 : Création d’une auto-entreprise

2009 : Représentant Adidas sur les événements :
Montage de showroom Y-3                             
Course du Paris-Versailles.

                             SuperCup de l’UEFA à Monaco.
                             20 km de Lausanne. 
                             Semi marathon de Paris.

2009 : Conseiller commercial Adidas,
Magasin Manor-Genève (rayon sportswear).

Vendeur sportif pour Décathlon     :  
10/2008 à 03/2009 : Vendeur sportif à Décathlon Bron
 St Exupéry dans l’univers Montagne et Verticalité 
(contrat 35H.)

Animateur sportif     :  
 Vacances scolaires 2005-2008: Animateur

 sportif à L’A.S.I de Fontaînes sur Saône
 Année scolaire 2007/2008 : Stagiaire professeur d’E.P.S 

(Villefranche sur Saône)

Compétences développées

Gestion d’une entreprise au jour 
le jour, rigueur.

Autonomie,  mobilité, contact 
client,  Promotion de la marque, 
montage de structures.

Formation du personnel, vente, 
correction de PLV et 
amélioration de l’espace de 
vente.

        
 Connaissance du marché des 
articles de sport d’hiver, vente, 
gestion de stock, contact clients.

 
                                  

Acquisition d’un savoir 
pédagogique, management des RH, 
gestion de conflit, présentation 
en grands groupes, créativité.

Formation

Centres D’intérêt Connaissances Informatique


